Personalberatunqg STRAUBINGER

Verkaufstraining in der Praxis

Zielgruppe:

Vertriebsmitarbeiterinnen und Vertriebsmitarbeiter im AufRendienst

Verkauferinnen und Verkaufer in Filialen

Seminarziele und Inhalte:

Aktivierung und Verstarkung der verkauferischen Potenziale

Das Besondere:

Methoden:
Kurzseminar mit den Teilnehmenden am POS (ca. 60 — 90 Minuten)
Anschlielend Training on the Job in der Filiale, bzw. Begleitung im Auf3endienst

Sofortige Feedbackgesprache mit abschlieendem Kurzseminar (ca. 45 Minuten)

Dauer:

Seminartage: nach Vereinbarung
Seminarzeiten: nach Vereinbarung
Trainer: Jorg Straubinger
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... weitere Trainer aus der GMWGROUP
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